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ausgerichteten Vermarktungsstrategien der zuliefernden Anbieter dargestellt (Anpassungskonzepte und Emanzipationskonzepte). Dieser Teil des
Buches endet mit einer Betrachtung des Marketings im ZuliefergeschäD als einer Ausprägung des B2B-Marketings. In diesem Zusammenhang
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